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Firma remontowo-budowlana ALBUD

Działamy na rynku od 2006 r. W grupie znajdują się wyspecjalizowani pracownicy budowlani, którzy bardzo dobrze znają swój fach i z zaangażowaniem podejmują stawiane przed nimi zadania. Oprócz doświadczenia posiadamy dużą wiedzę i praktykę, służymy również radą w doborze materiałów i zagospodarowaniu przestrzeni. Nasi klienci to zarówno osoby prywatne jak i liczne przedsiębiorstwa które znają naszą fachowość, solidność i zorganizowanie. Jednym z atutów jaki zawsze pomaga w negocjacjach z odbiorcą jest niezwykle konkurencyjna cena. Zazwyczaj jest ona o 10-20% niższa od cen konkurentów. Jednak zapewniam Państwa, że niższa cena nie zwalnia nas od najwyższej jakości wykonywanych przez nas usług, a ponadto proponujemy pełen zakres prac wykończeniowych oraz adaptacji wnętrz, firma gwarantuje niezmienność ceny od ustaleń początkowych oraz krótkie terminy wykonawstwa. Obecnie realizujemy roboty remontowe według wszelkich dostępnych technologii, korzystając z materiałów renomowanych firm, np: Atlas,  Dulu,  Knauf, Ceresit, itd. Pozwala to sprostać oczekiwaniom nawet najbardziej wymagających klientów. Jako nasze rekomendacje przedstawiamy kilkanaście naszych zdjęć z wykonanych prac. Obsługujemy mieszkańców osiedli i domków jednorodzinnych. Obszar naszej działalności to powiat nowosolski  i okolice. Wszystkie usługi wykonujemy z materiałów własnych jak i powierzonych przez klienta. A wszystko po to, aby jak najpełniej zaspokoić coraz bardziej wyrafinowane (często trudne w realizacji) życzenia dzisiejszego klienta.
Serdecznie zapraszam do współpracy.
Z poważaniem właściciel firmy Albud.
Alina Tarnawska
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1. STRESZCZENIE

1.1 Cel napisania biznes planu

Celem analizowanego przedsięwzięcia inwestycyjnego jest uruchomienie przedsiębiorstwa usługowego „Albud”. Przygotowany przez właściciela biznes plan służyć ma określeniu opłacalności inwestycji i planowanej działalności gospodarczej.
1.2 Potrzeby finansowe i ich struktura

Uruchomienie działalności wymaga zastosowania środków w wysokości ok. 80 000 zł. Zostaną one przeznaczone na wynajem pomieszczeń, ewentualne ich dostosowanie do potrzeb firmy, zakup niezbędnego sprzętu i produktów oraz działalności promocyjne. Środki na działalność będą pochodziły z funduszy własnych, dofinansowań unijnych oraz kredytów dla małych przedsiębiorstw.

2. OPIS FIRMY

2.1 Misja firmy

Głównym celem przedsiębiorstwa usługowo-budowlanego „Albud” jest udzielanie wartościowych usług i zaspokajanie przyszłych nabywców w zakresie budownictwa. Ponadto za misję naszej firmy uznajemy także:

- maksymalizacja zysków,

- świadczenie usług najwyższej jakości,

- wyjście naprzeciw wymaganiom klienta,

- zdobycie uznania w oczach klientów, 

- zadowolenie klientów,

- uzyskanie miana lidera na rynku.

2.2 Rodzaj prowadzonej działalności

Firma „Albud” to firma budowlana, która świadczy rozmaite usługi z zakresu swojej branży. Firma przyjmuje zlecenia malowania pomieszczeń, remontu budynków i lokali oraz zlecenia związane ze stolarką okienną,. Firma zajmuję się kładzeniem paneli, płytek ceramicznych, wykonuje remonty łazienek, kuchni, przedpokoi. W głównej mierze odbiorcami usług firmy są osoby fizyczne, jednak firma przyjmuje również duże zlecenia podmiotów gospodarczych. 

2.3 Forma prawna

Przedsiębiorstwo remontowo-budowlane „Albud” jest jednoosobową firmą prowadzoną na własny rachunek, na własną odpowiedzialność i we własnym imieniu przez Alinę Tarnawską. Ta forma prawna umożliwia:

- zmniejszenie kosztów za obsługę księgową;

- łatwość w zarządzaniu;

- pewne korzyści podatkowe.

2.4 Opis przedsiębiorstwa

Nazwa firmy: 


Firma remontowo - budowlana „Albud”

Adres:



67-100Nowa Sól

                                               ul. Piłsudzkiego 24

Kontakt: 


tel. (0-68) 483-82-28

                                           
fax. (0-44) 562-82-28

  
e-maile albud@poczta.pl
Bank nr konta:

Bank PEKAO S.A.





I Oddział w Nowej Soli





ul. Wrocławska 65





nr konta 10701542-359875-3569-6651

Nr identyfikacyjny 

Podatnika podatku VAT        584-00-00-265
Specjalizujemy się w wykonywaniu wszelkiego rodzaju modernizacji wnętrz. Roboty remontowe to także nasza specjalność. 
    Nowoczesna technologia, doskonała jakość i estetyka oraz funkcjonalność płyt K - G pozwala stworzyć wnętrze na poziomie europejskim. 
·        roboty ogólno remontowe 
·        kompleksowe wykańczanie wnętrz 
malowanie emulsyjne, akrylowe, olejne

· przygotowanie powierzchni malowanych (reperacje pęknięć, naprawa tynku) 
· malowanie farbami podkładowymi i nawierzchniowymi na różnych podłożach wewnętrznych i zewnętrznych 
· palety kolorów Śnieżka, Dulux, Dekoral, - inne 
· malowanie olejne stolarki drzwiowej i okiennej 
· malowanie olejne balustrad, krat, rur itp. 
· malowanie posadzek 
tapetowanie

· przygotowanie powierzchni ścian, sufitów przed położeniem tapet 
· podłoże pod tapety: tynk, płyta kartonowo - gipsowa 
· tapety papierowe 
· tapety winylowe 
· układanie dekorów, pasów 
· układanie wg projektów 
gładź gipsowa, szpachlowanie ścian, sufitów
· przygotowanie powierzchni - reperacja pęknięć 
· wygładzanie masą szpachlową 
· szlifowanie 
· wykonanie tynków tradycyjnych 
· wykonanie tynków wg projektów 
montaż ścian z płyt kartonowo – gipsowych

· przygotowanie powierzchni pod montaż ścian 
· montaż ścian k/g działowych wewnętrznych na stelażu (szer. 50, 75, 100 mm) 
· wyciszenie wełną mineralną 
· montaż płyt k/g na stelażu metalowym z wygładzaniem i pełnym wykończeniem ściany (szpachlowanie, szlifowanie) 
· montaż nietypowych ścian półokrągłych i okrągłych wraz z pełnym wykończeniem 
· wykonanie półek, wnęk, podciągów sufitowych 
· zabudowa rur, stelaży 
· zabudowy wolnych przestrzeni, strychów, poddaszy itp 
· realizacja wg. projektów 
suche tynki z płyt kartonowo – gipsowych

· montaż płyt kartonowo - gipsowych do istniejących ścian 
· montaż za pomocą kleju 
· montaż za pomocą profili stalowych 
· pełne wykończenie montowanej płyty 
· szpachlowanie, szlifowanie 
ściany murowane
· przygotowanie powierzchni przed stawianiem ścian 
· murowanie ścian z cegieł, bloczków betonowych, pustaków 
· tynkowanie postawionych ścian 
· nietypowe zabudowy 
sufity podwieszane z płyty kartonowo - gipsowej
· trasowanie 
· montaż stelaża, konstrukcji nośnej 
· montaż płyty kartonowo - gipsowej 
· pełne wykończenie szpachlowanie, szlifowanie 
· łączenie różnych wysokości 
· wykonanie sufitów półokrągłych, okrągłych 
· wykonanie sufitów wg nietypowych projektów
układanie glazury, terakoty

· przygotowanie powierzchni 
· układanie wewnętrzne, zewnętrzne 
· układanie wg projektów 
· docinanie krawędzi płytek 
· wstawianie dekorów, pasków, ornamentów 
· obudowa wanien, brodzików, podestów, stopni 
· układanie terakoty na stopniach schodowych, tarasach itp. 
stolarka okienna
·  demontaż stolarki okiennej, różne typy 
· montaż stolarki okiennej, różne typy 
· wykończenie ścian, 
· wymiana parapetów okiennych, różne typy 
układanie podłóg panelowych z materiały firmy i klienta
· przygotowanie powierzchni 
· montaż listew przypodłogowych 
· montaż listew progowych 
· cyklinowanie podłóg 
· lakierowanie 
· układanie paneli podłogowych 
· montaż listew panelowych 
układanie wykładzin dywanowych

· demontaż istniejących wykładzin 
· przygotowanie powierzchni do położenia wykładzin 
· układanie wykładzin w rolkach 
· układanie wykładzin w płytkach 
· układanie nietypowych wzorów 
· montaż cokołów przypodłogowych dywanowych 
· montaż cokołów obszywanych 
Ceny niektórych usług jakie oferuje firma Albud:

* Kafelkowanie parapetów inne-nietypowe
                                                            75,00zł /mb.
* Skucie starej glazury
                                                                                    15,00 zł /m2
* Kafelkowanie (zależnie od wielkości)
                                                 25,00-50,00 zł / m2
* Malowanie (dwukrotne) farbami emulsyjnymi (kolor) z materiałem
              8,00 zł / m2
* Malowanie farbą na biało grzejników do wysokości 60 cm,
                    3,00 zł / żebro1
   żeberko bez materiału
* Malowanie drzwi
                                                                                               20,00 zł / m2
* Malowanie elewacji                                                                                                  5, 00 zł/m2                                                              * Tapetowanie ścian
                                                                                                 6,00 zł / m2
* Tapetowanie sufitów
                                                                                   15,00 zł / m2
* Gruntowanie środkiem uni grunt 
                                                                         2,00 zł / m2
* Skrobanie i mycie ścian z farby klejowej, pod malowanie
                          4,00 zł / m2
* Lakierowanie (farby olejne)
                                                                         7,00 zł / m2
* Przygotowanie powierzchni do prac mal-tap
                                                  4,00 zł / m2
* Zrywanie starych tapet
                                                                                     3,00 zł / m2
* Zabezpieczenie folią lub wystawienie do pomieszczeń sąsiednich                     

   mebli znajdujących się w pomieszczeniu malowanym,                                          6,00 zł / m2
   (nakład na m2 podłogi) z kosztem folii i taśmy

* Wykonanie gładzi gipsowych - trzykrotne przetarcie gipsem szpachlowym        18,00 zł / m2
   ze szlifowaniem wraz z materiałem


* Wykonanie gładzi gipsowych - trzykrotne przetarcie gipsem                               14,00 zł / m2
   szpachlowym ze szlifowaniem bez materiału


* Montaż ścianek działowych z płyt k.g-.z wygłuszeniem wełną mineralną
28,00 zł / m2
* Montaż płyt gipsowych na klej
                                                                       15,00 zł / m2
* Zabudowy z płyt K.G.
                                                                                 80,00 zł / mb.
* Szpachlowanie łączeń płyt k.g.
                                                                         4,00 zł / m2
* Położnie wykładziny dywanowej (bez kleju)
                                                 8,00 zł. / m2
* Położenie wykładziny dywanowej (z klejem) 
                                               11,00 zł. / m2
* Listwy wykończeniowe przypodłogowe (montaż)
                                               4,00 zł. / mb.

* Montaż paneli podłogowych
                                                                      15,00 zł. / m2
* Montaż paneli ściennych
                                                                                  18,00 zł. / m2
* Zrywanie płytek PCV
                                                                                    3,00 zł. / m2
* Układanie deski typu barlinek
                                                                      25,00 zł. / m2
* Podcinanie drzwi
                                                                                             10,00 zł. / szt. 

* Montaż progów
                                                                                               8,00 zł. / szt. 

* Układanie parkietu
                                                                                              25,00 zł. / m2
* Zrywanie starych wykładzin
                                                                        3,00 zł. / m2
Cennik usług uzależniony jest od szeregu czynników, takich jak: rodzaj prac, ich wielkość i zróżnicowanie, warunki realizacji, zakres zadania, typ obiektu itp.

Są to ceny ważniejszych usług. Mogą one podlegać indywidualnym negocjacjom. 

Serdecznie zapraszamy do korzystania z naszych usług !!!
3. ANALIZA RYNKU

Firma remontowo-budowlana „Albud” prowadzi swoją działalność głównie na terenie powiatu nowosolskiego, ale nie kryjemy, że działalność ta może wkrótce objąć całe województwo lubuskie. 

Mimo, że w naszej okolicy jest popyt na usługi remontowo-budowlane znajduje się tu mało przedsiębiorstw mogących zaspokoić potrzeby potencjalnych Klientów. Przeprowadzona wcześniej ankieta
 wśród losowo spotkanych osób utwierdziła nas w przekonaniu, że założenie takowej firmy przyniosłoby zysk. Spotkane osoby w większości oznajmiały, że nie znają żadnej firmy remontowo-budowlanej i są zmuszone do przeprowadzenia remontów samodzielnie. 

Na terenie Nowej Soli znajduje się wiele hurtowni budowlanych z których moglibyśmy pozyskiwać materiały potrzebne do wykonania określonych usług np. Hurtownia „Elmar”, Grobla Sp. J. Zespół Hurtowni, "T R A M A S" Przedsiębiorstwo Wielobranżowe Jacek Miłoś.
Rynek nie jest przesycony usługami tego rodzaju. Firma otrzymuje zlecenia od różnych klientów. Zarówno od osób fizycznych jak także od osób prawnych. Świadczy szeroki zakres usług ze względu na wielofunkcyjność i zróżnicowane umiejętności jej pracowników, dostosowując się tym samym do wymagań Klienta. Dodatkowo dysponuje niezbyt wygórowanymi cenami świadczonych usług.

PIENIĄDZE NA START
Pożyczki w Programie "Pierwsza Praca"
Specjalne pożyczki oferowane są także młodym bezrobotnym w ramach Programu "Pierwsza Praca". Udzielane są ze środków Ministerstwa Gospodarki i Pracy przez Bank Gospodarstwa Krajowego i lokalne fundusze pożyczkowe. 

Pożyczkę w ramach Programu "Pierwsza Praca" może otrzymać:

* młody bezrobotny - czyli osoba bezrobotna do 25 roku życia oraz osoba bezrobotna legitymująca się dyplomem wyższej uczelni do 27 roku życia, pragnąca rozpocząć działalność gospodarczą na własny rachunek,

* grupa młodych bezrobotnych, którzy wspólnie chcą założyć firmę,

* pracodawca, który zdecyduje się utworzyć nowe miejsce pracy dla bezrobotnego.

Pożyczka przeznaczona jest na finansowanie kosztów realizacji przedstawionego przez młodego bezrobotnego planu rozpoczęcia działalności lub na tworzenie nowego miejsca pracy; w szczególności zaś na zakup wyposażenia technicznego, dostosowanie pomieszczeń. 

Warunkiem uruchomienia pożyczki jest zawarcie umowy z bankiem oraz zarejestrowanie przez młodego bezrobotnego działalności gospodarczej, a w przypadku przedsiębiorcy ubiegającego się o pożyczkę z racji zatrudnienia młodego bezrobotnego - zawarcie z nim umowy o pracę na okres co najmniej równy okresowi spłaty przyznanej pożyczki. Spłata pożyczki powinna nastąpić w ciągu 36 miesięcy. Na wniosek pożyczkobiorcy bank może odroczyć spłatę rat na 6 miesięcy. Oprocentowanie jest zmienne i wynosi obecnie 0,75 proc. stopy redyskonta weksli przyjmowanych przez NBP. BGK oraz lokalne fundusze pożyczkowe pobierają jednorazową prowizję od udzielonej pożyczki, która wynosi 1 proc. pożyczonej kwoty. 

Maksymalna wysokość pożyczki dla młodego bezrobotnego i warunki jej spłaty:

* wysokość udzielonej pożyczki na jednego młodego bezrobotnego nie może przekroczyć 40 tys. zł,

* pożyczka może być udzielona na okres do 36 miesięcy z możliwością karencji spłaty do 6 miesięcy,

* oprocentowanie pożyczki wynosi 0,75 proc. stopy redyskonta weksli przyjmowanych przez NBP (oprocentowanie zmienne),

* Bank Gospodarstwa Krajowego pobiera jednorazową prowizję od kwoty udzielonej pożyczki w wysokości 1 proc.,

* pożyczka jest spłacana w miesięcznych ratach.

Gdzie złożyć wniosek?

Uruchomienie środków pożyczki na finansowanie kosztów rozpoczęcia działalności gospodarczej przez młodego bezrobotnego następuje po formalnym zarejestrowaniu firmy. Jeśli o dofinansowanie ubiega się przedsiębiorca - w terminie do jednego miesiąca po otrzymaniu pożyczki musi zatrudnić młodego bezrobotnego na czas nie krótszy niż okres spłaty pożyczki. 

Co musi zawierać wniosek o udzielenie pożyczki?

* opis przedsięwzięcia, sposób wydatkowania kwoty wnioskowanej pożyczki oraz przewidywane źródło pozyskiwania środków na jej spłatę, czyli biznesplan,

* informację o miejscu prowadzenia działalności,

* zaświadczenie o statusie bezrobotnego,

* odpisy dyplomu (dotyczy absolwentów uczelni) lub zaświadczenia o uzyskanym wykształceniu z datą ukończenia edukacji,

* informację o stosunku do służby wojskowej,

* informację o stanie cywilnym bezrobotnego,

* propozycje zabezpieczenia spłaty wnioskowanej pożyczki. 

Jeżeli o pożyczkę ubiega się grupa młodych, chcących wspólnie założyć firmę, informacje zawarte w dwóch pierwszych punktach przygotowują wspólnie dla całego przedsięwzięcia. Natomiast dokumenty opisane w pozostałych punktach - każdy indywidualnie. 

Fundusz Mikro

Fundusz MIKRO udziela pożyczek na zwiększenie obrotu, na małą inwestycję (maszyny, urządzenia, wyposażenie, lokal) na remont lokalu, maszyny lub samochodu lub inne przedsięwzięcia mające na celu rozwój małych firm. Mogą się o nie ubiegać właściciele najmniejszych przedsiębiorstw: małych sklepów, warsztatów usługowych i produkcyjnych itp. oraz osoby, które zamierzają dopiero podjąć działalność gospodarczą na własny rachunek, mają już własny pomysł, zaangażowany własny

kapitał i potrzebują dofinansowania.

Mali przedsiębiorcy oraz osoby rozpoczynające działalność gospodarczą przeważnie nie mają szans na uzyskanie kredytu bankowego, nie dysponują bowiem odpowiednim majątkiem do zabezpieczenia kredytu. Dla tych osób, które potrzebują dofinansowania do prowadzenia własnej działalności, rozwiązaniem może być Fundusz Mikro.
Fundusz Mikro działa już od 10 lat. Został utworzony przez Polsko-Amerykański Fundusz Przedsiębiorczości. Do 1998 r. Fundusz Mikro oferował współpracę tylko właścicielom najmniejszych działających w naszym kraju przedsiębiorstw: małych sklepów, warsztatów usługowych i produkcyjnych. Obecnie z oferty Funduszu Mikro skorzystać mogą również osoby, które zamierzają dopiero podjąć działalność gospodarczą na własny rachunek i mają konkretny pomysł. Większość pożyczek to kwoty od 7 do 10 tys. zł. Jednak stali klienci, którzy terminowo spłacają swoje pożyczki, mogą liczyć na wsparcie nawet do 100 tys. zł. Jak dotąd Fundusz Mikro udzielił 71,5 tys. pożyczek na łączną kwotę ponad 533 mln zł.

Jak uzyskać pożyczkę?

Aby otrzymać pożyczkę trzeba przede wszystkim przekonać przedstawiciela Funduszu do pomysłu, który chce się zrealizować. Najlepsze to te pomysły, które oparte są na rozeznaniu rynku, wiedzy na temat działalności, którą chce się prowadzić i innowacyjności. Osobom rozpoczynającym działalność gospodarczą Fundusz oferuje tzw. mikropożyczkę Starter:

* Kwota: możesz liczyć na początek na kwotę do 7 do 10 tys. zł.

* Zabezpieczenie: poręczenie cywilne. Jeżeli poręczyciel prowadzi swoją firmę wystarczy jedna osoba. Jeżeli poręczyciel nie jest przedsiębiorcą, będzie ich musiało być więcej.

* Koszt pożyczki: możesz określić samodzielnie wysokość opłaty za korzystanie z kapitału. Przy przelewie z kwoty pożyczki zostanie potrącona 3 proc. opłata administracyjna.

* Spłata: będziesz spłacał pożyczkę wraz z opłatą za korzystanie z kapitału w ratach miesięcznych, nie dłużej niż przez 12 m-cy.

* Nie wnosisz żadnej wstępnej opłaty.

Jeżeli pierwsza pożyczka zostanie spłacona w terminie, można ubiegać się o następną, wyższą, na rozwój działalności.

Zaletą pożyczki z Funduszu Mikro jest przede wszystkim brak biurokracji oraz formalności ograniczone do minimum. Do każdego wniosku o pożyczkę przedstawiciele Funduszu podchodzą indywidualnie. Nie ma uniwersalnego wykazu warunków ani listy kryteriów, które trzeba spełnić, żeby wnioskować o pożyczkę. Musisz ich tylko przekonać, że twoje przedsięwzięcie ma szanse powodzenia.
Oddział Funduszu Mikro:

ZIELONA GÓRA

ul. Bohaterów Westerplatte 9

65-034 Zielona Góra

tel.: (68) 324 38 04

fax: (68) 325 01 69

Zintegrowany Program Operacyjny Rozwoju Regionalnego ZPORR Mikroprzedsiębiorstwa

Terminy składania wniosków:

Terminy ogłaszają zarządy poszczególnych województw. 
Osoby, które zdecydują o założeniu firmy zatrudniającą mniej niż 10 osób (mikroprzedsiębiorstwo) lub już taką prowadzą, mogą liczyć na wsparcie w postaci specjalistycznych szkoleń. Przedsiębiorcy, którzy właśnie założyli tego typu działalność mogą starać się o dotacje inwestycyjne na wyposażenie lub zakup sprzętu oraz specjalistyczne usługi doradcze. 

Kategoria działań:

 * Projekty typu I: specjalistyczne usługi doradcze dla mikroprzedsiębiorstw. Doradztwo nastawione na innowacyjność w przedsiębiorstwie, zwiększające jego konkurencyjność. Mogą to być projekty związane z: 

- opracowaniem strategii umieszczenia produktu na nowym rynku zbytu

- wprowadzeniem na rynek nowego produktu

- zdobyciem nowej grupy klientów

- racjonalizacją przepływów finansowych, towarów, materiałów, informacji wewnątrz przedsiębiorstwa

- komputeryzacją, racjonalizacją logistyki sprzedaży towarów i usług poprawą zarządzania wewnątrz firmy, itp.

Specjalistyczne usługi doradcze nie obejmują doradztwa stałego, związanego z codzienną działalnością operacyjną przedsiębiorstwa, takiego jak doradztwo podatkowe, prawne, marketingowe. 

* Projekty typu II: dotacje inwestycyjne dla mikroprzedsiębiorstw. Wsparcie na projekty inwestycyjne związane z: 

- utworzeniem, rozbudową lub nabyciem przedsiębiorstwa

- rozszerzeniem zakresu działalności gospodarczej

- rozpoczęciem w przedsiębiorstwie działań obejmujących dokonywanie zasadniczych zmian produkcji bądź procesu produkcyjnego

- zmianą wyrobu lub usługi, w tym także zmianą w zakresie sposobu świadczenia usług

- unowocześnieniem wyposażenia niezbędnego do prowadzenia działalności gospodarczej firmy

modernizacją środków produkcji

Kwota dotacji:

Dofinansowanie dla projektu doradczego: 

a) do 5 000 euro (równowartości w złotych)

b) do 50% kwalifikujących się kosztów.

Dofinansowanie dla projektu inwestycyjnego: 

a) do 50 000 euro (równowartości w PLN) 

b) nie więcej niż określona poniżej procentowo część kwalifikowanych kosztów projektu: 

1. 30% dla projektodawców z podregionów 22 (Warszawa) i 42 (Poznań)

2. 40% dla projektodawców z podregionów 4 (Wrocław), 17 (Kraków) i 30 (Trójmiasto)

3. 50% dla pozostałych podregionów

4. plus 15% punktów procentowych w regionach dotkniętych bezrobociem strukturalnym.

Mikropożyczki dla absolwentów

Od 20 sierpnia absolwenci i pracodawcy zatrudniający absolwentów mogą składać w oddziałach Banku Gospodarstwa Krajowego wnioski o pożyczki w wysokości do 40 tys. złotych. Mikropożyczki są kolejnym etapem programu "Pierwsza Praca", którego celem jest ułatwienie rozpoczęcia działalności gospodarczej.

Pożyczka dla absolwenta jest przeznaczona na finansowanie kosztów realizacji przedstawionego przez absolwenta projektu rozpoczęcia działalności gospodarczej lub na utworzenie nowego miejsca pracy. Obejmuje takie wydatki jak zakup wyposażenia technicznego (np. komputera, mebli), na remont i adaptację pomieszczeń, zakup materiałów i surowców potrzebnych do funkcjonowania firmy.

O pożyczkę może się starać:

* absolwent (w rozumieniu ustawy o zatrudnieniu i przeciwdziałaniu bezrobociu, tj. absolwent szkoły ponadpodstawowej), pragnący rozpocząć działalność gospodarczą na własny rachunek; 

* grupa absolwentów, którzy wspólnie chcą założyć firmę; 

* pracodawca, który zdecyduje się utworzyć nowe miejsce pracy dla absolwenta. 

Pożyczka nie może być niższa niż 5 tys. zł i nie wyższa niż 40 tys. złotych dla jednego absolwenta lub na utworzenie jednego miejsca pracy. Ministerstwo pracy przeznaczyło na kredyty dla absolwentów 32 mln zł.

Inicjatywa Mikro

Inicjatywa Mikro udziela pożyczek na rozwój działalności gospodarczej

dla właścicieli małych fiirm (w tym dla osób prowadzących jednoosobową działalność gospodarczą) 

dla osób rozpoczynających działalność gospodarczą 

Z oferty mogą skorzystać przedsiębiorcy z województwa małopolskiego i śląskiego. 

Przedsiębiorcy z innych województw mogą znależć informacje o funduszach pożyczkowych w swoim regionie m.in. na stronach internetowych Krajowego Systemu Usług dla Małych i średnich Przedsiębiorstw. 

Rozdaje pożyczek:

- pożyczki indywidualne i grupowe

- pożyczki inwestycyjne i obrotowe

- pożyczki spłacane w ratach i odnawialne

PRZEZNACZENIE

Pożyczki mogą być przeznaczone na dowolny cel związany z prowadzoną działalnością gospodarczą. 

KWOTA  

od 1.000 do 60.000 złotych przy pierwszych pożyczkach (dla osób rozpoczynających do 30000). Dla stałych klientów kwota pożyczki może wynosić do 120.000 zł.

OKRES SPŁATY

do 36 miesięcy

SPOSÓB SPŁATY

- stałe raty obejmujące kapitał i odsetki 

- odsetki w okresie karencji, a następnie stałe raty obejmujące kapitał i odsetki 

- spłata kapitału z ostatnią ratą odsetek 

ZABEZPIECZENIA

- istnieje możliwość pożyczki bez poręczycieli (kwota pożyczki do 10 000 zł)

- poręczenie (osoby fizyczne) 

- weksel, brane jest również pod uwagę innego rodzaju zabezpieczenie np.: hipoteka,  lokata, przewłaszczenie na zabezpieczenie samochodu itp.

 ZAPEWNIAMY 

- stały dostęp do środków

- szybką obsługę 

- raty dostosowane do możliwości klienta

- możliwość wcześniejszej spłaty

- niższe koszty obsługi przy kolejnych pożyczkach

Czas rozpatrzenia wniosku o pożyczkę do 7 dni od momentu złożenia koniecznych dokumentów.

5. MARKETING

5.1 Strategie marketingowe
Nasza główna strategia marketingowa będzie opierać się na wprowadzeniu naszego przedsiębiorstwa na rynek. W tym celu będziemy informować przyszłych klientów o naszym istnieniu poprzez zakrojoną na szeroką skalę kampanię reklamową.

W przypadku strategii cenowych opierać będziemy się na kosztach ponoszonych w wyniku prowadzenia działalności usługowej. Koszty robocizny, stanowiące podstawę wypracowanego zysku, określać będziemy na podstawie cennika usług. Dopuszczamy możliwość negocjacji cen. Dla stałych klientów przewidzieliśmy zniżki cenowe.

5.2 Kampania reklamowa

Dodatkowymi bezpłatnymi formami reklamy mogą być Internet, czy ewentualna wzmianka o koncertach w lokalnych gazetach. 

W ramach kampanii reklamowej przewidujemy:

a) wywieszanie ulotek na klatkach schodowych,

b) ogłoszenia w Tygodniku „Krąg",

c) reklamę samochodową,

d) reklama w osiedlowej telewizji kablowej

Koszty kampanii reklamowej

Budżet przeznaczony na kampanię reklamową zamknie się kwotą 1300 zł w 2006 roku i będzie dotyczył:

a) 
ulotki reklamowe w ilości 1000 szt.:

70 zł

b)
ogłoszenia w Tygodniku „Krąg”

150 zł

c)
reklama na samochodzie

80 zł

d)
reklama w osiedlowej telewizji kablowej

1000 zł

razem pełny pakiet reklamowy:

1300 zł

Harmonogram działań reklamowych
W pierwszym kwartale 2007 roku zaleca się zastosowanie pełnego pakietu reklamowego, aby osiągnąć następujące efekty:

* Zainteresowanie klientów, że zostało otwarte nowe przedsiębiorstwo oferujące usługi remontowo-budowlane . Informujemy również, że jesteśmy jedynym w okolicy punktem oferującym w szerokim zakresie wysokiej jakości usługi.

* Zachęty przez solidne, szybkie, sprawne i tanie spełnienie oczekiwań klienta.

* Zaaranżowania spotkań (informacja o miejscu, numerze telefonu oraz o godzinach pracy).

Drugi kwartał zamknie się nieco mniejszymi kosztami poniesionymi na reklamę ponieważ w tym okresie nie będzie stosowana reklama w osiedlowej telewizji kablowej.

Koniec trzeciego kwartału oraz czwarty kwartał to spotęgowanie działań promocyjnych poprzez zastosowanie agresywnej kampanii reklamowej wyrażającej się w stosowaniu pełnego pakietu reklamowego.

Podsumowanie
Wyżej opisany harmonogram kampanii reklamowej jest planem zalecanym. W związku z tym,  że mogą wystąpić  zakłócenia na rynku usług w branży budowlanej należy zachować elastyczność w podejmowaniu decyzji i zastosować inne kombinacje pakietu reklamowego niż te, które zostały przedstawione.

6. METODY ZARZĄDZANIA FIRMĄ
· wprowadzenie nowoczesnych metod i technologii,

· zachowanie zasad podziału, koncentracji, harmonii i ciągłości pracy,

· zapewnianie pracownikom szkoleń oraz doskonalenie ich kwalifikacji,

· podpisanie przez pracowników zgody na obowiązujące ich przepisy,

· sprawiedliwe wynagrodzenie dla pracowników jak i pracodawców,

· linie władzy w organizacji przebiegają od naczelnego kierownictwa do najniższego szczebla w instytucji,

· kierownicy odnoszą się do podwładnych w sposób przychylny i sprawiedliwy, 

· podwładni powinni mieć swobodę w tworzeniu i realizacji swoich planów.

7. ANALIZA SWOT

1. Mocne strony projektu:

a) znajomość strategii marketingowych,

b) szerokie kontakty na rynku budowlanym,

c) łatwy dostęp do fachowych opracowań, schematów,

d) brak konkurencji na terenie powiatu nowosolskiego,

e) niewielkie ryzyko związane z rozpoczęciem działalności,

f) wysoka atrakcyjność naszych usług,

g) stosowanie nowoczesnych metod w marketingu,

h) szeroki zakres usług,

i) własny transport,

j) fachowa obsługa, 
k) zlecenia telefoniczne (całą dobę),
l) konkurencyjne ceny.

2. Słabe strony projektu:

a) nowa, jeszcze nie znana Klientom firma,

b) brak środków na dokładne badania rynku.

3. Szanse dla projektu:

a) poszerzenie oferty podstawowej,

b) wzrasta stopa życiowa obywateli, 

c) malejąca stopa procentowa kredytów,

d) malejąca inflacja.

� Ankieta wraz z wynikami została umieszczona w załącznikach.





